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Kooperationskonzept

Präsentieren Sie gemeinsam mit allmaxx 

Ihr Angebot Deutschlands Akademikern und 

Berufseinsteigern direkt, zielgenau und kostengünstig
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Was ist allmaxx?

allmaxx ist der größte Vorteilsclub in Deutschland für

junge Akademiker und Berufseinsteiger. Den

Mitgliedern bietet allmaxx den Zugang zu exklusiven

Angeboten der allmaxx-Kooperationspartner. Jeder 10.

Student in Deutschland und damit weit über 250.000

Studenten sind bei allmaxx registriert.

Werden Sie unser Partner

Machen Sie unseren Mitgliedern ein attraktives Angebot

und profitieren sie von unserer Reichweite innerhalb der

studentischen Zielgruppe.

Je besser Ihr Angebot, desto stärker werden wir Sie

präsentieren.

Die über 50 Mitarbeiter im Headquarter Berlin, das

flächendeckende Vertriebsnetz mit bundesweit 52

Promoterteams mit über 5.000 Promotion-Aktions-

Tagen am Campus pro Jahr, campus points und die

eigenen Online- und Printmedien ermöglichen den

direkten Zugang zu Ihrer Zielgruppe. Erfolgreiche

Kooperationen mit z.B. Microsoft, Apple, Hewlett

Packard, XING, Apollo Optik, comdirect, CinemaxX,

DAS, Warsteiner, Berentzen, Fitness First, Opodo

u.v.m. sprechen für das Potential, welches wir Ihnen

bieten können.

Ihre Vorteile

• Frühe Kundenbindung und Gewinnung 

zahlreicher Multiplikatoren.

• Bekanntheit in einer attraktiven und 

krisenunabhängigen Zielgruppe. 

• Verknüpfung Ihres Produktes mit dem in der 

Zielgruppe renommierten Vorteilsclubs allmaxx.



3

... und so funktioniert allmaxx!
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Show-Your-Card-System

Warum arbeiten Partner mit allmaxx zusammen?

Vorteilsangebote im 

„Show-your-Card“-System

Bei mehr als 3.500 

Partnern können allmaxx-

Mitglieder direkt am Point 

of Sale mit der Karte 

sparen.

Exklusive Rabatte im 

Cashback-System

allmaxx-Mitglieder können 

für ihre Einkäufe 

Cashback sammeln, die 

sie sich auf ihr Girokonto 

auszahlen lassen.

Über 250.000 junge Akademiker warten auf Ihr Angebot

Die jungen Akademiker und Berufseinsteiger werden

Mitglieder bei allmaxx, um besondere Angebote

wahrnehmen zu können. Deshalb begegnen die Mitglieder

den attraktiven Angeboten mit sehr großer Akzeptanz.

Online-Cashback-System

hohe Reichweite

Etablierter   

Vorteilsclub   
Vertriebs-

kompetenz glaubwürdige Angebote
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allmaxx bringt Ihr Angebot auf den Campus

Sonder-Events

• Spartipp-Aktion: Datenbank mit den besten Spartipps für das Studentenleben

• Roadshow: Präsentation Ihrer Produkte direkt auf dem Campus

• Sonder-Event: In Absprache mit Ihnen machen wir ein individuelles Angebot

Campuspromotion

• Ihr Angebot/Produkt als Willkommensangebot für Neumitglieder

• Ihr Angebot im Kundenstopper DIN A1 Plakat vor dem allmaxx-Stand

• Ihr Angebot auf dem Aktions-Roll-up (ca. 2x1m) als Teil des allmaxx-Standes

• Ihre Produktprobe am Stand, um auf Ihr Angebot aufmerksam zu machen

• Ihr Angebot als exklusive Aktion mit von Ihnen gebrandeten Promotern

Online- und Direktwerbung

• Ihr Angebot im allmaxx-Newsletter an über 100.000 Mitglieder

• Ihr Angebot als exklusives Empfehlungsmailing nach Merkmalen selektiert

• Ihr Angebot als Startseiteneinbindung auf allmaxx.de mit über 1,5 Mio. PIs

• Ihr Produktpaket als Gewinnspiel „Push the button“ (Newsletter & Homepage)

• Ihr Angebot als Angebots-Postkarte mit postalischem Versand

Maßnahmen und Medien

allmaxx campus points (Mitgliederbüros)

• Ihr Angebot als Aktionstag inkl. Bewerbung im einen der 6 Campus Points

• Ihr Angebot im Kundenstopper vor einem der 6 Campus Points

• Ihr Produkt in den Tester-Wochen im Campus Point mit Testberichten

• Ihr Angebot als Beratungstag mit Ihren Experten und allmaxx-Promotern

Unipartys

• Ihr Unternehmen als Sponsoring-Partner der besten Studentenpartys

• Ihr Produkt als Sampling-Promotion am eigenen Stand auf der Party

• Ihr Angebot als Image-Event mit für Sie zugeschnittener Konzeption und Promotion

• Ihr Angebot als Special-Event mit Guerilla-Aktionen (z.B. Wohnheimsampling)
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Referenzen

Partner vor Ort

seit 2007 

Vorteilsangebote im 

„Show-your-Card“-System:

bei mehr als 600 Akzeptanzstellen können 

allmaxx-Mitglieder direkt am Point of Sale mit 

der Karte sparen.

Kostenloses Studentengirokonto

seit 2005

Neukundenakquisition:

Generierung von über 1.000 neuen Bankkunden 

pro Woche.

allmaxx-Apple-Store

seit 2004

Shop in Shop:

Apple generiert über die von allmaxx betreuten 

Kanäle Umsätze von mehreren Millionen Euro 

pro Jahr.

allmaxx Online-Partner

seit 2007

Exklusive Rabatte im 

Cashback-System:

allmaxx-Mitglieder erhalten für Ihre Einkäufe bei 

Titus.de Cashback, den sie sich bar auszahlen 

lassen können.

Studentenrechtsschutz 

„Fight for your right.“

seit 2006

Produktentwicklung:

Erfolgreicher Produktlaunch durch 

Co-Branding.

• Kontakt

allmaxx 

Schlesische Str. 26

D-10997 Berlin

www.allmaxx.de

Michael Klotzbier 

michael.klotzbier@allmaxx.de

Tel: 030-726265-241

Fax: 030-726265-211


